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ПЛАТФОРМА 
НЕКСУС 

ОБЩЕЕ И ОТЛИЧИЯ ОТ 
КРАУНДФАЙДИНГА 

 

Для НЕКСУС с краудфандингом есть и общие черты, и ПРИНЦИПИАЛЬНЫЕ ОТЛИЧИЯ. 

 

ЧТО ОБЩЕГО С КРАУДФАНДИНГОМ 

• Привлечение денег от большого числа частных инвесторов через онлайн‑платформу 

(marketplace проектов).  

• Фокус на финансировании реального бизнеса/проектов, а не чисто спекулятивной торговли.  

• Использование цифровой инфраструктуры: личные кабинеты, KYC, онлайн‑договоры, 

платежные шлюзы.  

• Маркетинговая логика: воронка привлечения лидов, unit‑экономика LTV/CAC, окупаемость 

каналов трафика.  

КЛЮЧЕВЫЕ ОТЛИЧИЯ ОТ КЛАССИЧЕСКОГО КРАУДФАНДИНГА 

• Юридическая природа инструмента: 

o Классический краудфандинг (например, Planeta.ru) часто оформляется как 

предзаказ/пожертвование/простые займы без сложной вторичной ликвидности.  

o НЕКСУС строится как инвестиционная платформа с токенизированными долговыми 

инструментами (аналог облигаций/суккуков) и акцентом на compliance (152‑ФЗ, 

115‑ФЗ, 259‑ФЗ, 289‑ФЗ и др.).  

http://planeta.ru/
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• Регуляторика и комплаенс: 

o Типичный краудфандинг работает как платёжный и маркетинговый агрегатор, 

минимум сложного AML‑контроля.  

o НЕКСУС закладывает полноценный KYC/AML, интеграции с SIEM, российскими 

сертифицированными средствами защиты, юридически формализованные 

API‑интерфейсы с профучастниками.  

• Технологическая архитектура: 

o Краудфандинговые площадки централизованы, без онлайн реестра логики и 

смарт‑контрактов.  

o НЕКСУС опирается на собственный децентрализованный блокчейн‑контур 

(ГАНИМЕД, PoA/PoS, до 1 000 TPS), смарт‑контракты, AMM‑модель и AI‑скоринг для 

оценки заемщиков.  

• Экономика для инвестора: 

o В краудфандинге доходность часто «мягкая» и нерыночная: бонусы, скидки, 

символические проценты, высокая зависимость от честности проекта.  

o В НЕКСУС прописаны целевые метрики ROI/IRR, долговые ставки, прогнозируемые 

денежные потоки платформы, модель LTVCAC 100x/10x в зависимости от сегмента.  

• Масштаб и тип клиентов: 

o Краудфандинг ориентирован на B2C‑массу и креативные/малые проекты (игры, 

фильмы, социальные инициативы).  

o НЕКСУС целится в сегмент B2B/B2B2C: мылый и средний бизнес, ГЧП, эмитенты 

долговых инструментов, профучастники, white‑label для банков/финкомпаний, крупные 

пулы инвесторов.  

 

АСПЕКТ КЛАССИЧЕСКИЙ 

КРАУДФАНДИНГ 
НЕКСУС МОДЕЛЬ 

ЮР. ПРИРОДА Донаты, предзаказ, простые 

займы  
Токенизированный долг, структурированные 

сделки, ЦФА, УЦП  
РЕГУЛЯТОРИКА Минимальная, часто «серые 

зоны»  
Жёсткий KYC/AML, ФЗ‑152/115/259/289 и др.  

ТЕХНОЛОГИИ Централизованный веб‑сайт  Собственный блокчейн, смарт‑контракты, 

AI‑скоринг  
ДОХОДНОСТЬ ИНВЕСТОРА Бонусы/скидки, нестабильные 

проценты  
Целевые ROI/IRR, купонный доход, рыночные 

ставки  
ЛИКВИДНОСТЬ Почти нет вторички  Заложен вторичный оборот через AMM/биржу  
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КЛИЕНТЫ Массовые авторы и доноры  МСБ, финорганизации, профинвесторы  
UNIT‑ЭКОНОМИКА 

ПЛАТФОРМЫ 
Неформализована  Подробные прогнозы выручки, EBITDA, LTV/CAC  

 


